
РЕКЛАМНО-ИНФОРМАЦИОНЕН ВЕСТНИК

СОФИЯ l БРОЙ 14 (708) l 2019 г. l ГОДИНА XXVIII l ЦЕНА 0,80 лв.

Орган на Сдружението на производителите на земеделска техника
www.zemedelskatehnika.com

Вашата връзка с
прогреса в земеделието!

РЕКЛАМНО-ИНФОРМАЦИОНЕН ВЕСТНИК

www. nolis-bg.com

28  
ГОДИНИ

ИНОВАЦИИ / ПЧЕЛАРСТВО 
ЗЪРНОПРОИЗВОДСТВО

Спешна телефонна линия по време на жътва - 0700 46 666

ü	 Приоритетна	и	навременна	диагностика,	направена	на	място	 
	 от	нашите	вискоквалифицирани	експерти	

ü	 Поръчки	за	резервни	части	и	сервиз	се	приемат	с	удължено	 
	 работно	време	от	8:00	до	20:00	ч.	в	делнични	дни	

ü	 Дежурни	екипи	за	сервиз	и	резервни	части	в	почивните	дни

ü	 Доставка	на	резервни	части	до	24	ч.	от	направената	 
	 поръчка	в	рамките	на	работната	седмица

ü	 Възможност	за	осигуряване	на	заместващ	комбайн,	 
	 докато	вашият	се	ремонтира	с	приоритет

ü	 24/7	ремонтни	дейности	на	място	 
	 до	отстраняване	на	регистриран	проблем

София	 (087)	9646428
Благоевград	 (087)	6646448
Враца	 (087)	9646497
Плевен	 (087)	6646495
	 (087)	9646678
В.	Търново	 (087)	6464713
Силистра	 (087)	9646471
Русе	 (087)	9646411
	 (087)	9646451
Шумен	 (087)	7646423

За	връзка	с	търговски	екип:
Бургас	 (087)	7176464
Добрич	 (087)	8646471
	 (087)	8181777
Ямбол	 (087)	6590165
Ст.	Загора	 (087)	6646498
Харманли	 (087)	9646424
Пловдив	 (087)	6464716

Регионален	дилър	Добрич		
Агрохол	 (088)	8266677
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Отличие

VI-ТО ОТЛИЧИЕ – 2019 г.
„ПРИНОС В МЕХАНИЗАЦИЯТА НА ЗЕМЕДЕЛИЕТО”

ДА СЕ УТВЪРДИШ НА БЪЛГАРСКИЯ ЗЕМЕДЕЛСКИ ПАЗАР

ФОРМУЛЯРИТЕ ЗА  УЧАСТИЕ МОЖЕ ДА НАМЕРИТЕ НА САЙТА  
www: zemedelskatehnika.com

Продължава на стр. 7

125 ГОДИНИ печат земеделска техника – традиция с бъдеще
Направление 2 - „Иновации”

Категория: Работни машини
НИСКОСКОРОСТЕН УЛТРАЩАДЯЩ 

КОФИЧЕН ЕЛЕВАТОР

	Предназначение – 
за всички размери 
стопанства

	Мощност – 0.75 kW
	Капацитет –
	 10-15 т/ч
	Гарантира се  

нечупливост  
на обработения  
материал

Повече информация 
на стр. 10

Категория: Работни машини
РЕМАРКЕ ВИСОКООБЕМНО

	Обем – 24 м3

	Маса – 23 т
	Вътрешни размери на коша – дължи-

на 6000 мм, ширина 2420 мм, височи-
на 1650 мм

Повече информация на стр. 12

Категория: Работни машини
ЕДНОКАНАЛЕН ЦВЕТЕН 

СОРТИРОВАЧ
	Предназна-

чение – за 
малки и сред-
ни стопан-
ства или за 
лабораторни 
цели

	Капацитет – 
1-1.2 т/ч

	Мощност – 
1.8 kW

	60 канала
	Различни модификации - за обра-

ботка на семена, зърнени култури, 
ядки и др.

Повече информация на стр. 10

Категория Самоходни прибиращи машини
ЗЪРНОКОМБАЙН FENDT IDEAL 9 	Мощност – 647 к.с.

	Двигател – Man
	Ротор – 4,84 м
	Обем на бункера – 17 100 л
	Скорост на разтоварване –  

210 л/сек.
	Макс. външна ширина –  

под 3.30 м
	Макс. работна ширина на хедера – 

12.20 м
	Вършачна и сепарираща система 

Helix
Повече информация на стр. 8

С ПОДКРЕПАТА НА:

Направление 1 „Български  
производител на земеделска техника”

Направление 2 - „Иновации”

Мессу 

- Г-н Христов, 
представете се на 
нашите читатели.

- Завършил съм 
Висшето военно-
въздушно училище 
„Георги Бенков-
ски”, специалност 
„Радиоелектрони-

ка” през 1986 година. Със земеделска 
техника се занимавам от 1998 година, а 
от 2007 година съм в Мегатрон.

- Как фирма Мегатрон ЕАД успя да 
се утвърди на българския земеделски 
пазар?

- В България американската ком-
пания John Deere влезе последна от 
световните компании, произвеждащи 
земеделска техника. Единствената при-

чина беше, че дълго време тя е търсела 
фирма, която да я представлява - око-
ло 3 години са правили неуспешни  оп-
ити с различни компании. Фирма Ме-
гатрон е създадена през 1998 година с 
единствената идея да бъде официален 
представител на John Deere у нас.

Като най-голяма мултинационална 
компания за земеделска техника, John 
Deere имат изключително големи из-
исквания. Тя е единствената компания 
производител на земеделска техника, 
въвела стандарти както на производи-
телите на леки автомобили.

Една от причините Мегатрон да се 
утвърди на българския пазар като ли-
дер е това, че покрива изключително 
високите стандарти, които са заложе-
ни в договора към John Deere. Още в 

първите години започнаха да ни прове-
ряват с одити. Имаме наръчник с 1200 
точки – като се започне от квалифика-
цията на кадрите и се стигне до облек-
лото и цвета на мебелите и плочките,  
брандирането на офисите, автомоби-
лите, шоурумовете са по установени 
изисквания. Винаги сме отговаряли на 
високите изисквания на John Deere, 
което е основата на нашите успехи.

Освен това Мегатрон отделя голя-
мо внимание на кадрите. Търсим ви-
сококвалифицирани специалисти и ги 
обучаваме постоянно. John Deere има 
организация за обучение на персо-
нала на своите дилъри - John Deere 
University и това наистина е универси-
тет. Всяка година всички служители на 

Интервю със Стефан Христов,  
генерален мениджър на „Мегатрон” за земеделска и градинска техника



3
бр. 14 - 2019

Зърнопроизводство

Националната асоциация на зърнопроизводителите 
(НАЗ) има удоволствието да Ви покани на церемония по 
зажънване на ръжта по проекта „Хляб на мира“. Събитието 
ще се състои на 21 юни 2019 г. в землището на гр. Бяла Сла-
тина, област Враца. Програмата започва от 11.00 ч. Домакин 
по проекта е Врачанският съюз на зърнопроизводителите. 
Официален гост на събитието ще бъде министърът на земе-
делието, храните и горите Десислава Танева.

ТЪРЖЕСТВЕНО ЗАЖЪНВАНЕ НА РЪЖТА ПО ПРОЕКТ „ХЛЯБ НА МИРА“

ПРЕДИЗВИКАТЕЛСТВА  
В ЗЪРНОПРОИЗВОДСТВОТО

Интервю с Костадин Костадинов,  
председател на НАЗ

- Г-н Костадинов, какви са настоя-
щите предизвикателства пред Нацио-
налната асоциация на зърнопроизво-
дителите в България? 

- Предизвикателствата  пред НАЗ са 
в няколко сфери, най-важната от тях е 
законодателната. В момента се разглеж-
да Законът за административното ре-
гулиране на икономическите дейности, 
свързани с нефт и продукти от нефтен 
произход, придобил популярност като 
Закон за горивата. Престои да се гледа 

и проектозаконът за превенция от неблагоприятни климатични 
събития, известен като Закона за градушките. Също така и Ко-
дексът за поземлените отношения. В същото време изникват и 
още много казуси в хода на работата, така че предизвикател-
ствата пред нас са много.

Националната асоциация на зърнопроизводителите се 
включи в много национални и международни събития. Сред 
международните е и форумът на инициативата „Три морета“, 

ВРЕМЕ Е ЗА ОБЕДИНЕНИЕ  
НА ЗЕМЕДЕЛСКИЯ БРАНШ

Интервю със Стайко Стайков,  
председател на БАСЗЗ

- Г-н Стайков, откога и с каква цел 
съществува Българската асоциация на 
собствениците на земеделски земи? 

- БАСЗЗ бе създадена преди повече от 
10 г. Идеята бе обединявайки се собстве-
ниците на земеделски земи в партньор-
ство с държавата и неправителствения 
сектор да търсим и да откриваме реше-
ния на наболелите проблеми. А те не бяха 
малко. България бе единствената държа-
ва от бившия социалистически лагер, в 

която земята бе възстановена в реални граници. В резултат 
земеделската земя бе разпокъсана на милиони малки парчета. 
В Северна България големината на средния парцел е 5 дка.,  
а в Южна България 8 дка. Допълнителен проблем бе и състоя-
нието на съоръженията за напояване, отводняване и превенция. 
До 1989 г. страната е имала капацитет за напояване на близо 
12 млн. дка. За съжаление, бе запазен само малък процент от 
тази инфраструктура. Проблеми бяха и ерозията, недостатъчно 

Продължава на стр. 7 Продължава на стр. 8

Откриването на 
жътвена кампания 
2019 е съгласува-
но от структурите 
на НАЗ и при до-
бри обстоятелства 
(климатични усло-
вия) ще се прове-
де на 05.07.2019 
(петък) от 11:00 ч.  
в района на об-
ласт Монтана. По-

ради възникнали субективни причини 
все още не сме уточнили землището, 
където ще се проведе, но ще се поста-

раем да е удобно и достъпно за всички 
гости, колеги и медии.

СНЦ „Монтански съюз на зърнопро-
изводителите“ официално съществува 
от 2009 г. като в началото на своето 
създаване членовете са наброявали 
над 50. С течение на времето обаче, 
бройката стана 16, което не е спънка за 
работата и оцеляването на съюза като 
структура. Напротив, с поемането на 
церемонията по откриването на жътва-
та ние искаме да покажем и докажем, 
че когато имаш желание за работа и 
просперитет, винаги намираш начини. 
Такава е възможността тази година ние 

да организираме тържеството и отново 
да напомним на колегите си от региона, 
че съществуваме, както ние, така и НАЗ, 
и продължаваме да играем важна роля 
в земеделието в България.

Както и в други райони в България, 
така и при нас съществуват предизви-
кателства в ежедневието ни, обхва-
щащи сфери от: технологичната част 
в работата (навременни и оптимални 
обработки на почвата; поддържане на 
машинно-тракторното звено по време 
на кампании и т.н.), минаваща през 
фактора „работна сила” (където поло-

ЖЪТВА Е

Веселка Василева

Продължава на стр. 10
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Пчеларство

НОВ ПЧЕЛАРСКИ 
МАГАЗИН

Производство  
и търговия  
с пчелни  
кошери  
и пчеларски  
инвентар

Марката „Кошери Костинброд“ –  
25 години на пазара

БИО ТРЕЙД КЪМПАНИ – 94 ЕООД
Гр. Костинброд, тел.: 0878/40 93 43

Търговска марка СТЕФО откри нов 
пчеларски магазин в гр. Казанлък. В 
него може да се запознаете с всички 
модели кошери, произвеждани в нашата 
фабрика, както и да си закупите от тях. 
Част от произвежданите от нас кошери 
са: Дадан-Блат, 10-рамков; Дадан-Блат, 
12-рамков; Лангстрот-Рут, 10-рамков; 
Фарар, 10-рамков; Дълбоко дънo.

В новооткрития магазин може да 
откриете и восъчни основи, пчелни 
рамки, както и всякакъв вид пчелар-
ски консумативи. Магазинът се нами-
ра в град Казанлък, улица Шипченска 
епопея №27, с работно време от 14 до 
18.00 ч. от понеделник до петък. По 
предварителна уговорка работи и в съ-
бота. А за хората, които ценят своето 
време, създадохме и онлайн магазин, 
от който можете да поръчате избрана 
от Вас стока и ние да я изпратим до 
Вашата врата. Електронният адрес на 
онлайн магазина ни е www.stefo.bg

По материали на Стефо

XVII НАЦИОНАЛЕН ПЧЕЛАРСКИ СЪБОР.
На 6 юли 2019 г в приключенски 

комплекс „Незабравка”, с. Поповци, 
община Габрово, ще се проведе XVII 
Национален пчеларски събор. Съорга-
низатори са Областен браншови пче-
ларски съюз и Фондация „Заедно за 
демокрация и партньорство”, Габрово.

Ще има базар на мед и пчелни 
продукти, пчеларско оборудване и ин-
вентар, ветеринарни препарати, хра-
нителни добавки от пчелни продукти и 
производни. Присъстващите ще могат 
да се запознаят със специализирана 
пчеларска литература, ще могат да по-
лучат консултации на място по пчелар-
ски въпроси.

Тази година дискусионният па-
нел е на тема „Лукс или необходи-
мост”. Лектор ще бъде инж. Христофор 
Павлов, който ще разгледа цифрови-
зацията в пчеларството – прибори за 
снемане на параметри, системи за 
охрана и визуализация, интелигентни 
системи за контрол и управление на 
пчелини.

Инж. Иван Лесев, „Медбио+” ще 

демонстрира така наречения „Австра-
лийски кошер” с новата технология за 
получаване „мед от кошера в буркана”.
По материали на фондация „Заедно”

Kaт. № 
309

Абонамент за вестник "Земеделска техника"
Моля, отбележете желаната позиция

    1,60 лв. за 1 мес.         10 лв. за 6 мес
                    20 лв. за 12 мес.
     безплатен абонамент за 1 месец, за да преценя.

Име........................................................................................
Адрес.....................................................................................
Талона и пощенски запис за избраната сума изпратете на адрес:
София 1612, жк."Лагера", ул. "Съвет на Европа" 6, ап.8, "Земеделска 
техника", с разписка на името на Милка Бобева Пашева

ТАЛОН ТАЛОН ЗА БЕЗПЛАТНА ГРАЖДАНСКА ОБЯВА

Име____________________ Фамилия__________________

Адрес_______________________________________________

Съдържание на обявата:______________________________

____________________________________________________

Дата_______ Подпис________ Телефон_________________

Малка обява (до 20 думи) ще бъде отпечатана безплатно в нашия вестник, 
ако я изпратите с този талон на адрес: 1612 София, ж.к. "Лагера", ул. "Съвет 
на Европа" 6-8, ап.8, тел. 02/876 50 67 или E-mail: zt@zemedelskatehnika.com

•	 Търси да закупи метални поцинковани тръби за поливане  
∅ – 127, втора употреба. Тел.: 0879/293 892.

Програма “Христо Ботев”
Всяка неделя от 6 до 7 часа 

Предаване за земеделието “Изгрев”
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Земеделски пазар
МАШИНИ ВТОРА УПОТРЕБА

За контакти: 0888/586 419    МЕГАТРОН

За контакти: +359 889 538 773, www.varex.bg
Ивайло Божинов, продуктов специалист, екип "Маркетинг"

ВАРЕКС ООД

КОМБАЙНИ

Марка / модел
Година на 

производство
Мощност 

К.С.
Мото 

часове
New Holland - TX 65 2002 280 1370
Massey Ferguson - MF7256 2003 270 5867
Massey Ferguson - MF7272 
Cerea

2004 300 5684

Massey Ferguson -  
MF7274 Cerea

2008 350 3930

Massey Ferguson – MF7370 2012 360 2180
Massey Ferguson – MF7370 2012 360 1564
John Deere - JD2256 1999 250 6540
Claas – MEGA 204 1999 200 4360
Challenger - CH680 2008 460 2000
Challenger - CH680 2009 460 2720
Challenger - CH680 2009 460 935
ТРАКТОРИ

Марка / модел
Година на 

производство
Мощност 

К.С.
Мото 

часове

Massey Ferguson - MF4270 1997 110 8279

Massey Ferguson - MF5613 2016 130 1300

Massey Ferguson - MF 8460 2007 260 9700

Massey Ferguson - MF8480 2008 315 9400

Massey Ferguson - MF8480 2009 315 5071

Massey Ferguson - MF8480 2008 315 5351

Challenger - МТ765C 2012 355 4950

Challenger - МТ765C 2010 355 7250

Challenger - MT765A 2003 310 12900

Claas Challenger - CH85E 1998 410 13873
Case - MX270 2002 270 6000
Deutz Fahr - Agrotron X 720 2011 270 5896
New Holland - TM 190-4VD 2003 200 6663
New Holland - TM 190-4VD 2003 200 12045

Landini - LEDJEND DT 180 TOP 2002 180 10672

Landini - GHIBLI 100 2002 105 9652
Fendt - 926 1999 270 9273

Valtra - T202V 2009 211 4735

Valtra - T191H 2012 190 3583
Valtra - T191H с FL + кофа + 
вилици

2011 190 7277

ИНВЕНТАР
Марка / модел Година на производство
Плуг - Gregoire Besson - SPSF – B9 2009
Плуг - Gregoire Besson - SPSF – B9 2009
Плуг - GOIZIN - Orion 5+3 SBC 2013
Сеялка Gaspardo - Direta Corsa 2013
Сеялка - Sola - Neumasem 699 2009

Единственият селскостопански интернет портал, в който ще 
намерите ежедневни новини, фирмен каталог, обяви и всичко 

останало за селското стопанство.

www.agro.bgПредаване на Радио Пловдив “ЖИВА ЗЕМЯ” с Нико-
лай Чапански. Всяка вечер от вторник до петък

тел. 088/868 85 08

ТРАКТОРИ

Производител /  
модел

К.С.
Година на  

производство
Моточасове

John Deere 6420SE 110 2006 4312
John Deere 6230   95 2008 5116
John Deere 7830 205 2011 8139
John Deere   7920 185 2005 21385
John Deere 8345R 345 2009 8351
John Deere 7230R 230 2012 4687
John Deere 9620RX 620 2016 1100
Case Farmall 95A 95 2014 1139
John Deere 6190R 190 2013 3306
Deutz Fahr L720 220 2008 4600

John Deere 8430T 335 2008 3700
New Holland  T8030 270 2003 7420
John Deere 7230R 230 2012 4687

КОМБАЙНИ

Производител /  
модел

К.С.
Година на  

производство
Моточасове

John Deere S690 530 2008 3998
John Deere 9560 250 2003 5000
John Deere W650 302 2010 3223
Claas Lexion 570 365 2008 5215
Deutz Fahr 280 2003 6035

Марка Тип машина Модел  
Модификация

Година на 
производство

Мото- 
чаове К.С.

CLAAS Трактор ARION 620  
cmatic 2015 2415 160

CLAAS Трактор ARION 650 
CMATIC 2016 900 184

CLAAS Комбайн MEGA 370 2009 1900 275
CLAAS Комбайн TUCANO 440 2010 1940 286
CLAAS Балопреса QUADRANT 2200 1999 - -

CLAAS Дискова  
косачка DISCO 3050 C 2008 - -

AMAZONE Сеялка ADP 452 PROFI 2003 - -
AMAZONE Сеялка ED452 CLASSIC 2004 - -

AMAZONE Дискова брана Catros 4001 
сцепка 2010 - -

BRIX Обръщателен 
плуг LV 150 2010 - -

За контакти: Тел. 0887 841426, „УНИВЕРСАЛ-НВГ“ ООД

Марка / Модел К.С.
Година на 

производство
Моточасове

КОМБАЙНИ

FENDT 6300 C 305 2009 2924

FENDT 6270 L 270 2010 2694

CASE IH 2188 E 381 1997 7182

CASE IH 2188 380 1999 6000

CASE IH 2188 380 2000 9250

ТРАКТОРИ

FENDT 828 Vario 287 2011 6526

FENDT 936 Vario 360 2015 6100

FENDT 930 Vario 300 2008 3500

VALTRA S280 280 2008 6240

VALTRA S260 260 2006 4700

За контакти: 0878 818 144, ЗЛАТЕКС ООД, www.zlatex.com
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Мегатрон
ДА СЕ УТВЪРДИШ НА БЪЛГАРСКИЯ ЗЕМЕДЕЛСКИ ПАЗАР

Продължава от стр. 2
нашата фирма от търговския 
и от сервизния екип минават 
минимум 52 часа обучение, 
както в заводите на компа-
нията, така и дистанционно 
през интернет, идват и ква-
лифицирани специалисти от 
John Deere за обучения на 
място. За следпродажбено-
то обслужване се защита-
ват различни нива на ком-
петенция с изпити. Мога да 
кажа, че имаме над 10 чове-
ка, които са с най-високото 
ниво на компетенция според 
стандартите на John Deere. 
Това е втората причина да 
се утвърдим като водеща 
компания в България. 

Третата е, че всеки лев, 
изкаран от Мегатрон от над 
15 години се инвестира в 
сервизни и търговски цен-
трове из страната. Ангажи-
ментът, който сме поели към 
нашите клиенти и фермери 
е да сме по-близо до тях и 
продължаваме да го изпъл-
няваме

- Къде са Вашите пред-
ставителства  в страната?

- Имаме 11 представител-
ства в страната, от които 6 
търговско-сервизни центро-
ве и 5 офиси с магазини за 
части. В Добрич открихме 
първия търговско-сервизен 
център през 2001, послед-
ван от Русе, Плевен, Ямбол, 
Пловдив, Стара Загора, Тър-
говище, Монтана, Силистра 
и Бургас, с което покриваме 
на 100% земеделската тери-
тория в страната. Оценихме 
потенциала и на фермерите 
от Софийското, Пернишкото 
и Кюстендилското полета.
Предстои ни ново строител-
ство, което ще бъде в София 
- дойде ред и централата ни 
да покрие високите стандар-
ти. Правим всичко това, за 
да бъдем на нивото, на кое-
то очакват клиентите ни.

- Каква е организацията 
на компанията?

- Преди 2007 година кон-
цепцията на John Deere 
беше да има вносител и не-
зависими дилъри за дадена 
страна.За да се покриват за-
ложените високи стандарти, 
през 2007 година John Deere 
представиха новата си стра-
тегия Dealer of Tomorrow, 
според която националните 
дилъри в Централна и Из-
точна Европа, каквито сме и 
ние, да изградят собствена 
търговско-сервизна мрежа, 

покриваща територията на 
съответната страна. В За-
падна Европа, например в 
Германия, Италия, Франция, 
където имаше повече ди-
лъри, трябваше да се окруп-
нят, така че един дилър да 
прави минимум 20 милиона 
евро оборот. За 2018 година 
оборотът на Мегатрон е 68 
милиона евро. Новата стра-
тегия ни задължава да про-
дължаваме да се развиваме, 
да изграждаме центрове и 
да обучаваме персонала си. 
До 2007 година в компани-
ята бяхме 36 човека, сега 
сме повече от 200. Всички 
търговско-сервизни центро-
ве са 100% собственост на 
”Мегатрон”, като служители-
те ни преминават регулярни 
обучения.

- Предлагате също стро-
ителна и индустриална тех-
ника.

- Развиваме и такава дей-
ност много успешно през по-
следните 10 години. За целта 
създадохме отделна дивизия 
за строителна и индустриал-
на техника Doosan/Bobcat и 
горска техника John Deere. 
Мегатрон повече от 4 годи-
ни е изключителен предста-
вител на марките Doosan и 
Bobcat не само за България, 
а и за всички страни от За-
падните Балкани.

- Какво предлагате от 
земеделските машини?

- Имайки предвид, струк-
турата на земеделието, въ-
преки всичките усилия на 
Европейската комисия и на 
Държавен фонд „Земеделие” 
да има по-голямо субсиди-
ране на малки фермери, на 
зеленчукопроизводители, 
за лозя и за овощни гради-
ни, преобладават големите 
зърнопроизводители. Оттам 
идва необходимостта от 
по-голяма и по-производи-
телна техника за зърнопро-
изводството. Именно тук е 
голямата сила на John Deere 
- предлага мощни трактори и 
комбайни. Тракторите от 100 
до 250 к. с. се произвеждат 
в Майнхайм, Германия, а 
5-та, 7-ма и 8-ма серия – в 
САЩ. Всички комбайни за 
Европейския пазар се пра-
вят в Цвайбрюкен, Герма-
ния. През последните 2-3 го-
дини Мегатрон се фокусира 
и върху по-среден и малък 
тип клиенти. Искаме и хо-
рата с по-малко обработва-
еми площи да се докоснат 

до най-новите технологии и 
да си позволят машини на-
атрактивни цени по нашата 
кампания „Повече комфорт 
на разумна цена“. На изло-
жението Бата Агро един от 
фокусите ни беше тази кам-
пания, насочена към клиенти 
с до 2-3 хиляди декара обра-
ботваема земя.

- Как стои въпросът със 
сервиза и резервните час-
ти?

- Успяхме да се наложим 
като лидер на пазара, бла-
годарение на професиона-
лизма на сервиза и добре 
поддържаната складова 
наличност на части. За ча-
стите, които не са налични 
в България, сме изградили 
перфектна дистрибуция – 
всичко, което се заяви до 
16 часа днес и не е налич-
но при нас, се поръчва в 
централния склад на John 
Deere в Германия. Всеки ден 
нашите бусове пътуват до 
този склад, така че заявена-
та част е налична на след-
ващия ден около 19 часа в 
базата ни в Монтана. С нощ-
ната дистрибуция, тази част 
стига сутринта до всяка точ-
ка на страната. 

Фермерите ни имат дове-
рие, защото им осигуряваме 
спокойствие. 70% от състава 
ни е зает в сервиз и резерв-
ни части. Когато един фер-
мер тръгне да инвестира, за 
него важно е обслужването. 
Трябва да е сигурен в маши-
ната. Тя е средство за про-
изводство, а и сезоните така 
се промениха, че времето 
за всяка операция много се 
скъси. Хората искат да имат 
надеждна техника, на която 
да могат да разчитат. Ако 
комбайнът ти спре за 3 дни, 
това може да провали тру-
дът ти за цяла година.

- Представители ли сте 
на други компании?

- От 1999 година сме 
официален представител на 
KUHN по препоръка на John 
Deere. KUHN е най-голямата 
компания за производство 
на несамоходна техника със 
заводи в целия свят и с го-
дишен оборот над 1 милиард 
долара. Има богата история 
и богат опит. Създадена 
през далечната 1828-ма го-
дина, тя е единствената ком-
пания, която има собствена 
леярна, за да гарантира ка-
чеството на влагания мате-
риал. Работните органи са 

изключително надеждни и с 
гарантирано качество. 

KUHN произвежда из-
ключително богата гама ма-
шини, необходими за двете 
основни направления на 
земеделието – растениевъд-
ство и животновъдство, така 
че можем да предложим на 
българските фермери разно-
образие от продукти и да от-
говорим на индивидуалните 
им потребности.

- Тази година ще имате 
ли демонстрации на ваша 
техника?

- Нашите слогани са „Бли-
зо до вас” и „Да се срещнем 
на полето”, и това не е слу-
чайно. Ние имаме отлично 
структурирана търговско-сер-
визна мрежа, за да сме бли-
зо до клиентите ни и освен 
това всяка година провеж-
даме полеви демонстрации. 
Там, на полето е мястото, 
където машините доказват 
своите качества.Правим 
както индивидуални, така и 
по-големи демонстрации, на 
които показваме почвообра-
ботващи агрегати и техника 
за жътва, но през послед-
ните години по-ефективни се 
оказаха индивидуалните, на 
място при клиента – в него-
вите полета. Знаете, че поч-
вените условия са различ-
ни в различните райони на 
страната, затова е важно да 
докажем ефективността на 
предлаганата от нас техни-
ка в полетата на бъдещия є 
собственик. В повечето слу-
чаи, благодарение на висо-
кото качество на техниката и 
на програмата ни за финан-
сиране John Deere Finance, 
която предлага изключител-
но изгодни условия, се стига 
до покупка. Тази година се 
концентрираме основно пак 
върху индивидуалните демон-
страции. Вече са планирани 
7-8 такива за комбайни за 
жътва в районите на Свищов, 
Плевен, Видин, Стара Загора 
и Ямбол, които ще се състоят 
в края на юни или в началото 
на юли. В Софийското поле 
правим също демонстрации. 
Там фермерите бяха ориен-
тирани към машини втора 
употреба дълги години. Тази 
година обаче един наш кли-
ент купи най-съвременна-
та самоходна пръскачка на 
John Deere, оборудвана с по-
следните технологии. 

- Предлагате ли машини 
втора употреба?



7
бр. 14 - 2019

ЗТ

- Предлагаме машини 
втора употреба от около 5 
години. Имаме специален 
отдел, който се занимава 
с тази дейност – Megatron 
Selection. Когато наш клиент 
търси качествена машина 
втора употреба, ние се ан-
гажираме да му доставим 
такава от българския или от 
чуждия пазар. Има и случаи, 
в които клиенти си купуват 
от нас нова машина, а ние 
изкупуваме старата му. Па-
зарът ни наложи това. През 
последните няколко години 
хората натрупаха техника и 
сега идва време за нейна-
та подмяна. Това се отнася 
предимно за машини от мар-
ката John Deere. В изключи-
телни случаи изкупуваме и 
конкурентна марка, когато 
става дума за нов клиент 
за компанията ни и искаме 
да му покажем как работим. 
Преди да изкупим машина-
та, наш висококвалифици-
ран специалист проверява 
техническото є състояние на 
база на един доста подробен 
списък с възли и детайли за 
проверка. Така знаем пред-
варително колко труд и час-
ти ще са необходими, за да 
я възстановим. Вече повече 
от две години предлагаме 
5-годишна удължена гаран-
ция и 5-годишен лизинг през 

John Deere Finance. Това е с 
цел да се генерират лизин-
говани от нас машини, които 
са поддържани от Мегатрон 
в рамките на 5 години, за да 
сме сигурни в техническото 
им състояние и да предло-
жим на клиента обратното 
изкупуване на изделието на 
5-ата година. 

- Какъв е пазарът на зе-
меделска техника?

- Относно пазара на зе-
меделска техника за 2019 
година очаквам да е на съ-
щите нива както през 2018. 
Началото на годината беше 
малко по-трудно, с 10-15% 
беше по-слаб интересът на 
фермерите, но след дъждо-
вете, които паднаха напро-
лет, горе-долу пазарът се 
стабилизира. Или ще бъде 
същият, или ще бъде по-ма-
лък с около 5-10% от мина-
лата година.

- Има ли проблем с на-
бирането на специалисти в 
земеделието?

- Проблемът с набира-
нето на подготвени кадри в 
сектора е много голям. Това 
е една от причините да на-
правим нашата „Мегатрон 
Академия“. За 3-та поредна 
година предлагаме платени 
летни стажове и практики 
на студенти с инженерни 
специалности, като активно 

работим с всички универси-
тети, които подготвят таки-
ва кадри. По време на Бата 
Агро проведохме срещи с 
Русенския, с Варненския, с 
Аграрния и с Тракийския уни-
верситети. Желаещите да се 
включат в стажантската ни 
програма трябва да изпратят 
свое CV, след което да се 
явят на интервю при сервиз-
ния ни мениджър. Одобрени-
те кандидати полагат изпит 
под формата на тест и тези, 
които се справят с теста, са 
добре дошли при нас.

Вече имаме добър опит, 
тъй като почти след всеки 
стаж остават по един или 
двама студенти, които про-
дължават кариерата си в 
Мегатрон. 

Първото момче, което от 
стажант стана наш служи-
тел, завърши РУ „Ангел Кън-
чев“, а дипломната му ра-
бота бешеза двигатели John 
Deere. Той успя да се развие 
успешно в ”Мегатрон” в рам-
ките на 3-4 години и ще бъде 
най-висококвалифицираният 
механик по проблемите с 
ремонта и сервиза на трак-
торите. 

- Какви иновации ще 
предложите тази година?

- В края на годината John 
Deere ще представи обно-
вената си продуктова гама 

на специално организирано 
събитие, което ще се със-
тои във Валенсия, Испания. 
Ние също сме в очакване 
да научим повече подроб-
ности. Искам да споделя, 
че на станцията за интели-
гентно земеделие във Вален-
сия, търговец на Мегатрон 
ще представя продуктите 
на John Deere пред всички 
дилъри от Европа, Близкия 
Изток и Северна Африка. За 
Мегатрон това е признание, 
че има много добре подгот-
вени служители. 

Другото, което е важно 
да подчертая е, че сме може 
би единствената компания 
в страната, която предла-
га комплексни решения за 
интелигентно земеделие и 
по-конкретно интелигентно 
управление на цялото стопан-
ство с пакетните ни услуги 
Farm Sight. Те са създадени, 
за да удължат максимално 
времето на заетост на ма-
шината и да намалят екс-
плоатационните є разходи. 
Предлагаме три различни 
пакета – Standard, Premium и 
Ultimate, така че клиентите ни 
могат да изберат най-подхо-
дящия за тях и да си осигурят 
спокойствието, от което се 
нуждаят, особено по време 
на кампании.
Доц. д-р инж. Милка Бобева

ДА СЕ УТВЪРДИШ НА БЪЛГАРСКИЯ ЗЕМЕДЕЛСКИ ПАЗАР

на който бяхме домакин през месец 
март. Взехме участие и в срещите на Ев-
ропейската конфедерация на производи-
телите на царевица.

Националната асоциация на зър-
нопроизводителите е желан партньор 
за много проекти. В момента пред-
стои и жътвата (21 юни) на ръжта по 
„Хляб на мира’’. Проектът е европей-
ска инициатива, в която се включват 
дванадесет държави от Централна и 
Източна Европа. Започнала през 2013 
година, тя отбеляза 25-тата годишнина 
от падането на Берлинската стена и 
Желязната завеса. В проекта участват 
12 държави – членки на ЕС от Цен-
трална и Югоизточна Европа: Герма-
ния, България, Естония, Литва, Латвия, 
Полша, Румъния, Словакия, Словения, 
Чешката република, Унгария и Хър-
ватия. „Хляб на мира” стартира през 
2012 г. като добитата от полето около 
Помирителната църква в Берлин (мяс-
тото на някогашната „ивица на смър-
тта” на Берлинската стена) ръж е из-
пратена до всяка държава-участничка. 
Така през 2013 г. се полагат първите 
ръжени семена на исторически важни 
места в 12-те държави. 

НАЗ е официален партньор по про-
екта за България от самото му начало. 
Традиционно всяка година представи-
тел на Асоциацията на зърнопроизво-
дителите от различен регион на стра-
ната поема отглеждането и жътвата 
на ръжта. Тази година организатор на 
събитието „Хляб на мира’’ е Врачански-
ят съюз, а жътвата е в района на Бяла 
Слатина.

Ние сме учредители и на „Агрохъб.бг“,  
като се надяваме тази нова платформа 
да осигури много възможности за земе-
делския сектор като иновации и дигита-
лизация.

Друго наше събитие е откриване на 
националната жътвена кампания, 2019, 
която ще бъде през юли в област Мон-
тана. В края на годината провеждаме и 
нашия национален агросеминар. 

- Какви са очакванията за зърне-
ната реколта и какво е състоянието на 
трайните насаждения?

- Годината наистина не е много бла-
гоприятна. Не за първи път казвам, че 
ние сме завод на открито и на природа-
та не можем да влияем. Но да се надя-
ваме, че всички ще приберем реколтата 
си навреме и с добри добиви, които да 
удовлетворят колегите в цялата страна. 

- Сериозен е проблемът с липсата 
на кадри в земеделския сектор. Как аг-
роотрасълът може да стане привлека-
телен и за младите хора?

- Зърнопроизводството стана най-ди-
намично развиващият се отрасъл в сел-
ското стопанство. Той създава принаде-
на стойност. Има пазар за голяма част 
от това, което произвежда. В сектора ни 
заплатите са над средните за страната. 
Всеки голям зърнопроизводител търси 
начин да обучи и да запази работниците 
си. Това е много важно, защото купува-
ме скъпа техника, изплащаме я години 
наред и тези машини трябва да се уп-
равляват от добре обучени и квалифи-
цирани кадри. Целта ни е да задържим 
младите, които все още са на село да не 
заминават в друга държава, да има една 
приемственост в поколенията. Искаме 
повече млади хора да се занимават със 
земеделие и затова ги подпомагаме.

- Открихме шестото издание на От-
личието „Принос в механизацията на 
земеделието“ 2019 г., обединяващ аг-
росектора. 

- Приветстваме това традиционно от-
личение на вашата медия и ви поздравя-
ваме за инициативата!

Доц. д-р инж. Милка Бобева

ПРЕДИЗВИКАТЕЛСТВА В ЗЪРНОПРОИЗВОДСТВОТО
Продължава от стр. 3
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развитата система за защита от градуш-
ки, застраховането на земеделската про-
дукция и други. В подобна ситуация бе 
невъзможно развиването на икономиче-
ски ефективно и рентабилно земеделие. 
Предстоеше и първият програмен период 
за европейските субсидии.

През настоящата година в лично 
качество и като председател на Бъл-
гарската асоциация на собствениците 
на земеделски земи главната ни цел в 
партньорство с колегите ни от другите 
асоциации е създаването на Национална 
земеделска камара. Успоредно с това ра-
ботим и участваме в работната група на 
Министерството на земеделието, храните 
и горите за създаване на ново поземлено 
законодателство. Анализираме оптимал-
ните възможности за създаването на На-
ционална поземлена банка. БАСЗЗ рабо-
ти на експертно ниво по всички актуални 
проблеми в сектора.

- Тази година не е много благоприят-
на за земеделието. Какви са очаквания-
та за зърнената реколта и за трайните 
насаждения?

- Това е тенденцията през последните 
години и 2019 г. не е изненада. Ставаме 
свидетели на изменения в климата. До 
момента само от градушки са напълно 
унищожени около 100 000 дка. Но има 
други стотици хиляди декари частично 
засегнати, собствениците и обработва-
телите на които няма да имат право на 
обезщетение. Официална статистика за 
засегнатите площи от суша и слани няма. 
Наводненията започнаха. Само през по-
следната седмица, проблемите с два во-
доема в страната доведоха до заливане и 
унищожаване на продукция върху някол-
костотин декара.

Според оперативни данни на МЗХГ, 
в страната са засети по-малко площи с 
пшеница, ечемик и рапица. При  пролет-
ниците картината е по-добра. В началото 
на месец май са засети с приблизително 
10% повече площи царевица за зърно и 
слънчоглед. Прогнозата за реколтата от 
пшеница през 2019 г. е да бъде 5,5 млн. 
тона (при среден добив 4,9 тона/хектар), 
спрямо 5,9 млн. тона (4,9 тона/хектар) за 
2018 г.

Най-лошо е състоянието при костил-
ковите овощни видове – череши, сливи, 
праскови и кайсии. Възможно е до 50% 
от тяхната реколта да бъде загубена. Ме-
ката и топла зима, последвана от рязко 
застудяване през месеците март – април 
доведе до поразяване на реколтата от 
слана. 

- Как агроотрасълът може да ста-
не привлекателен и за младите хора? 
Може ли да се подобри финансирането 
на земеделието?

- Този въпрос бе повдигнат и на 
Форума на инициативата „Три морета”, 
провел се в началото на месец април 
в София. Всички делегати се обединиха 
около мнението, че националните прави-
телства и Брюксел са в дълг към мла-
дите фермери. Факт е, че наблюдаваме 
застаряване в сектора, недостатъчно са 
новите млади земеделци. Пред тях съ-
ществуват редица обективни и субектив-
ни пречки и проблеми.

Българските млади фермери се 
сблъскват и с допълнителни проблеми: 
България е с най-разпокъсаната зе-
меделска земя в Европа; по данни на 
Евростат сме на последните места по 
територия оборудвана с напоителни съ-
оръжения; съществуват огромни диспро-
порции между развитието и размера на 
подпомагането между старите и новите 
държави членки и т.н. България е прину-
дена да практикува конвенционално зе-
меделие, при което добавената стойност 
е най-ниска. Българският земеделец е 
неконкурентноспособен на колегите си 
от старите страни членки.

Според изследване на Европейската 
комисия и Европейската инвестиционна 
банка (ЕИБ), публикувано на 29 април 
2019 г., през 2017 г. 27% от подадените 
до банки искания за заем от млади зе-
меделски стопани в ЕС не са получили 
одобрение, докато при останалите сто-
панства неодобрените искания са били 
едва 9%.

Комисарят по въпросите на земеде-
лието и развитието на селските райони 
Фил Хоган заяви: „Достъпът до финан-
сиране има решаващо значение и чес-
то пъти е препятствие за младите хора, 
които желаят да направят земеделието 

своя професия. В ЕС едва 11% от зе-
меделските стопани са на възраст под 
40 години и затова подпомагането им е 
приоритет за Европейската комисия и 
Общата селскостопанска политика в пе-
риода след 2020 г.“

За да бъде намерено решение на 
всички тези проблеми пред младите 
фермери, бе подготвен пакет от заеми 
от ЕК и ЕИБ за един милиард евро. Не-
говата цел е земеделските стопани в 
ЕС и по-специално младите земеделски 
стопани да получат по-лесен достъп до 
финансиране. Тази помощ се добавя към 
вече съществуващите възможности по 
Европейския земеделски фонд за разви-
тие на селските райони (ЕЗФРСР). 

Заместник-председателят на Европей-
ско изпълнително бюро (ЕИБ), отговарящ 
за селското стопанство и биоикономика-
та, Андрю Макдауъл коментира: „Земеде-
лието е гръбнакът на икономиката на ЕС 
и от него зависи не само производството 
на здравословни храни, но и борбата с 
изменението на климата и опазването на 
околната среда. С тази нова инициатива 
ЕИБ отправя поглед към бъдещето на от-
расъла и се стреми да запълни един се-
риозен пазарен вакуум, а именно липса-
та на достъп до финансиране особено за 
следващото поколение земеделски сто-
пани. Програмата за заеми ще съдейства 
и за растежа и конкурентоспособността в 
отрасъла на селското стопанство и био-
икономиката чрез запазване и създаване 
на работни места в селските и крайбреж-
ните райони.“ Считам, че тези мерки са 
стъпка в правилната посока.

- Открихме шестото издание на От-
личието „Принос в механизацията на 
земеделието“. Тази година в него ще се 
включат ли членове на БАСЗЗ?

- Желая да Ви поздравя за вече тра-
диционното връчване на приз за ''При-
нос в механизацията на земеделието''. 
Браншът има нужда от положителни но-
вини. Прекрасно е, когато постиженията 
и приносът биват оценявани. Като пред-
седател на Българската асоциация на 
собствениците на земеделски земи имах 
удоволствието да предам Вашата любез-
на покана до нашите членове.

Доника Асенова

FENDT IDEAL ПОСТАВЯ 
НОВИ РЕКОРДИ

С Fendt Ideal заводът 
производител поставя нови 
мащаби по отношение на 
ефективност, високо ка-
чество на зърното и слама-
та, надеждност, логичност, 
както и по отношение на 
уникалната сензорна тех-
нология за настройка на 
машината. Комбайнът Fendt 
Ideal ще се предлага в три 
модела с мощност от 451, 
538 и 647 к.с.

В комбайните Fendt Ideal 

9 и 8 двигателите са MAN, 
а Fendt Ideal 7 е с двигател 
AGCO Power.

СПИРАЛОВИДНО  
ОФОРМЕНА ВЪРШАЧНА  

И СЕПАРИРАЩА СИСТЕМА 
ВЪВ FENDT IDEAL

Ново в серията комбай-
ни Fendt е вършачната и се-
парираща система Helix. Тя 
включва най-дългия ротор 
на пазара с дължина 4,84 м 
и диаметър 600 мм. Комбай-
ните IDEAL 8 и 9 работят с 
двойна роторна система, а 
Fendt Ideal 7 е с един ротор.

ВТОРА НАПРАВЛЯВАЩА 
ДЪСКА

Fendt поставя втора из-
вита направляваща дъска в 
предната част на вършачния 
апарат. По този начин тръс-
кащата дъска получава ма-
териал още в предната част. 
Задната част на тръскащата 
дъска улавя материала от се-
парирането и го разпределя 
равномерно в задната част. 
Така FENDT използва цяла-
та дължина на тръскащата 
дъска. Фактът, че и двете на-
правляващи дъски са извити, 

позволява и при наклонени 
терени оптимална и посто-
янна производителност. При 
наклон до 15%, загубите се 
намаляват в сравнение с 
конвенционалните комбайни. 
Не са необходими допълни-
телни настройки от комбай-
нера.

НАЙ-ГОЛЕМИЯТ БУНКЕР 
ЗА ЗЪРНО, НАЙ-БЪРЗОТО 

РАЗТОВАРВАНЕ
Fendt Ideal притежава 

най-големия бункер за зър-
но, който се предлага на 
пазара. Той има капацитет 

ВРЕМЕ Е ЗА ОБЕДИНЕНИЕ НА ЗЕМЕДЕЛСКИЯ БРАНШ
Продължава от стр. 3
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от 17 100 литра (с 18% по-
вече от сегашните високое-
фективни комбайни). Реша-
ващият фактор за мощното 
прибиране без прекъсване 
на жътвата е най-високата 
скорост на разтоварване - 
210 литра/сек. (32 процента 
по-бърз от конкуренцията). 
За равномерно разтовар-
ване в ремаркетата, Fendt 
Ideal има нов Scroll Swing 
контрол. Така разтоварва-
щият шнек може да се при-
движва фино напред и на-
зад от мултифункционалния 
джойстик по време на раз-
товарването. Скоростта на 
разтоварване се регулира 
хидравлично.

ВЪНШНА ШИРИНА  
НЕ ПОВЕЧЕ ОТ 3,5 М
Шасито на комбайна е 

само 1,40 м и предлага пове-
че пространство и за най-ши-
роките гуми и вериги. Това 
позволява Fendt Ideal да за-
пази максимална външна ши-
рина под 3.30 м и 3.50 м: при 
Ideal 9 с 26-цолово верижно 
задвижване външната шири-
на е под 3.30 м, а отпечатъкът 
е 2.55 м² за минимално уплът-
няване на почвата.

АВТОМАТИЧНО  
СВЪРЗВАНЕ  
НА ХЕДЕРА

Друго ново откритие 
при Fendt Ideal e авто-
матичнотo свързване 
на хедера посредством 
система AutoDock. От 
кабината механичните, 
електрическите и хидра-
вличните връзки на хе-
дера се свързват за 5 секун-
ди чрез бутон на терминала. 
Автоматичното свързване на 
хедера посредством RFID код 
позволява на комбайна да 
идентифицира автоматично 
вида на хедера. В менюто на 
10.4-инчовия Vario терминал, 
RFID кодът извиква последни-
те настройки на хедера, на-
пример размери и настройки 
за чувствителност за автома-
тичното управление. FENDT 
предлага и подходящ за но-
вите комбайни хедер: Рower 
Flow с максимална работна 
ширина 12.20 м.
ФУНКЦИЯ IDEAL HARVEST 

ПОКАЗВА ПОТОКА НА  
МАСАТА В РЕАЛНО ВРЕМЕ

За новите комбайни Fendt 
специално разработи новата 
система Ideal Harvest. Тя поз-

волява визуализация на нато-
варването на вършачната и 
почистваща система в реално 
време посредством акустични 
сензори (MADS). Сензорите 
са монтирани по роторите и 
ситата, разпознават потока 
вътре в машината, както и 
загубите.

Сензорите MADS, комби-
нирани с камерата за качест-
во на зърното, позволяват 
визуализация на загубите, 
процент на начупено зърно 
и чистота на зърното. Вода-
чът може да види графично 
изображение в реално вре-
ме, дали има повече мате-
риал в предната или задната 
област или в дясната или в 
лявата страна на комбайна. 
Той може да избере своя-
та индивидуална стратегия 

на жътва между процент на 
начупено зърно, процент за-
губи и чистота в графично 
представен триъгълник. Ос-
вен това, водачът определя 
съотношението между произ-
водителността на машината 
и качеството. След това ма-
шината се настройва автома-
тично в съответствие с тези 
спецификации и реагира в 
реално време на променя-
щите се условия на жътва. 
Например системата Ideal 
Harvest може автоматично да 
коригира разстоянието меж-
ду контрата и скоростта на 
въртене на роторите.

ОТЛИЧНА ВИДИМОСТ
Работното място е от 

значение, когато искаме да 
получим максимална произ-
водителност от машината. 
Затова и новата кабина Vision 
предлага много място, из-
ключителна видимост, както 
и добре познатите за Fendt 
леснота и качество на упра-
вление. Fendt Ideal предла-
га динамика, ефективност, 
производителност и мощ.

Направете Вашата жътва 
идеална с Fendt Ideal!

По материали на Златекс
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Жътвата тази година се очертава 
да е по-трудна от нормалното зара-
ди падналите многобройни дъждо-
ве и стесняването на прозореца от 
време, в което зърнопроизводители-
те трябва да приберат реколтата от 
полето.

За да се избегнат съществени 
загуби на зърно и с цел по-опти-
малното и качествено прибиране 
на реколтата, земеделците трябва 
точно да преценят с колко техни-
ка разполага стопанството, за да 
извърши жътвата във възможно 
най-кратък срок.

Много често покупката на ком-
байн като помощна машина спестя-
ва главоболия и премахва риска от 
допълнителни загуби при лошо вре-

ме и бавна жътва. Именно в тази 
връзка Оптиком ООД пуска специ-
ална кампания Last Minute със спе-
циални цени за нови зърнокомбайни 
Rostselmash от моделите NOVA 330, 
RSM 161 и VECTOR 425.

Комбайните могат да бъдат за-
купени по програма Rostselmash 
Finance със сътрудничеството на Оп-
тиком и руския гигант Rostselmash, 
която дава реална възможност дори 
на земеделци с по-малки стопан-
ства да придобият чисто нов ком-
байн при 0% лихва за 60 месеца.

жението е еднакво трагично в цялата стра-
на), продължаващи с документалната част от 
дейността, обратната връзка с държавните 
институции и далеч не на последно място - 
ежедневните рискове с климата.

Това, с което можем да се похвалим, ма-
кар далеч не на 100%, е противоградовата 
защита, в сравнение с други райони на стра-
ната. Да, и тук имаме щети при някои коле-
ги, но не е масово явление, когато се случи. 

Друг аспект е добрата комуникация и 
обратна връзка с държавните институции 
- ДФЗ - гр. Монтана, областна дирекция 
„Земеделие” - гр. Монтана, регионалните 
поземлени комисии и др., свързани със сек-
тора. Проблеми е имало, има и ще продъл-
жава да има, но като цяло рядко се случва 
те да са сериозни. Служителите от тези ин-
станции винаги дават най-доброто от себе 
си, благоразположени са и готови да откли-
кнат при възникнал проблем. 

В началото на годината прогнозите не бяха 
никак обещаващи, имаше забавяне в брате-
нето на пшеницата, посевите навсякъде бяха 
доста стресирани - на места дори се наблюда-
ваше изтегляне на част от растенията, но поне 
се разминахме с „шарена влага”. Едни колеги 
презасяха част от нивите си, други с допълни-
телни и навременни, разбира се, обработки 
успяха да стабилизират положението. 

Към момента житата вървят добре и част 
от земеделците (с ранна реколта) се очаква 
да стартират жътвата около 23-25 юни, а в 
някои райони дори и по-рано. Повечето ко-
леги не се наемат да дават прогнози за доби-
вите, но по-смелите от тях очакват не повече 
от 600 кг/дка и цени от около 260-280 лв./тон.

Относно Отличието „Принос в механи-
зацията на земеделието”, мога да кажа, че 
колегите от нашия район проявяват инте-
рес към събитието и най-вероятно биха се 
възползвали от възможността, за което им 
желая успех!

Веселка Василева,  
председател на Монтански съюз  

на зърнопроизводителите

ЖЪТВА Е
Продължава от стр. 3

ОГРАНИЧЕНА БРОЙКА КОМБАЙНИ 
ROSTSELMASH НА ПРЕМИУМ ЦЕНИ

ROSTSELMASH NOVA 330
	Мощност: 175 к.с., двигател 

CUMMINS QSB 4,5
	Ширина на хедера: 4/5 м за 

пшеница; 5/6 редов за царевица/
слънчоглед

	Трансмисия: Хидростатична, ком-
бинирана с 3-скоростна механична 
кутия

	Управление от кабината: Advisеr II 
с 10‘‘ сензорен екран

ROSTSELMASH VECTOR 425
	Мощност: 228 к.с., Cummins QSB 

6.7 (Stage IV)

	Ширина на хедера: 5/6 м за 
пшеница; 7/9 редов за царевица/
слънчоглед

	Трансмисия: Хидростатична
	Управление от кабината: Adviser III 

сензорен екран

ROSTSELMASH RSM 161
	Мощност: 380 к.с., двигател 

Cummins QSL 9 (Stage 4 Final)
	Ширина на хедера: 7/9 м за 

пшеница; 8/12 редов за царевица/
слънчоглед

	Трансмисия: електрохидравлична
	Луксозна кабина с Adviser III сен-

зорен екран
	Система за видеоконтрол на раз-

товарването на зърно
Други параметри търсете на 

www.opticom-bg.com.
За повече информация и пер-

сонални оферти се обадете сега на 
тел.: 0884 266 107.

По материали на Оптиком

Най-важни параметри за 3-те серии комбайни:
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510 0 R 610 5M C 6115R C 613 0 R6120 M

ПОВЕЧЕ КОМФОРТ НА РАЗУМНА ЦЕНА
Т Р И  Л Е С Н И  СТЪПКИ КЪМ ВАШИЯ НОВ ТРАКТОР:

С Т Ъ П К А  3
ЗАЯВЕТЕ ВАШАТА ОТСТЪПКА 
ЗА ИЗБРАНИТЕ ОПЦИИ

10 %
С Т Ъ П К А  2
ДОБАВЕТЕ ВАШИТЕ
ОПЦИИ

С Т Ъ П К А  1
ИЗБЕРЕТЕ МОДЕЛ

Трактори с мощност до 130 к.с. от нашата продуктова линия 
ви очакват на специална цена с 10 % отстъпка на избрани опции!

5 ГОДИНИ 
ГАРАНЦИЯ

Кампанията е валидна до 31.07.2019 година. За повече информация посетете нашата интернет страница или се свържете с нас.

0887 200 804; е-mail: margarita_popova@abv.bg

Цялостно комплексно (правно, 
техническо и икономическо) обслужване на 

местни и чуждестранни инвеститори

Вие имате:
бизнес идея, но се нуждаете от компетентна 

подкрепа за нейната реализация

F ИМАТЕ ПРОБЛЕМ - НИЕ СМЕ ВАШЕТО РЕШЕНИЕ!

ОТБЛЯСЪК ОТ СЪБИТИЕТО

ИЗКУСТВЕНИЯТ ИНТЕЛЕКТ В БИЗНЕСА
На 4 юни 2019 г. в хотел Вега в 

София, се проведе презентация на 
фирма IBM. Темата бе посветена на 
използване на изкуствения интелект 
в бизнеса. Бяха представени решения, 
които IBM предлага в това направле-
ние. Наред с многото предлагани реше-
ния за управления в другите сфери на 
бизнес отношенията, една от основните 
теми, която бе представена и дискути-
рана, бе възможността за използване 
на изкуствения интелект в земедел-
ското производство. 

Бяха представени отделните компо-

ненти и възможности на различни про-
грамни пакети и възможности за оценка 
състоянието на посева на основата на 
сателитното му изображение. Получени-

те на тази база графически индикато-
ри дават възможност за информирано 
взимане на решения за необходимостта 
за извършване на дадена технологична 
операция и определяне на разходните 
норми на вода, торове и препарати. 
Навреме може да се установят напа-
денията и тяхната сила от болести и 
неприятели върху културните растения. 
Предлагат се приложения за животно-
въдството, с чиято помощ може да се 
следи поведението на животните и нес-
тресиращо определяне на тяхната маса.

Проф. д-р инж. Георги Костадинов
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Реклама

НОВО РЕМАРКЕ НА БМД – С КОНКУРЕНТНА ЦЕНА !
ЗАВОДЪТ  ЗА РЕМАРКЕТА „БМД“ АД ПРОИЗВЕЖДА   ВИСОКООБЕМНО РЕМАРКЕ 24 м3,  

С ПЪЛНА МАСА 23 t И СТРАНИЧНО ДЯСНО (ЛЯВО) И ЗАДНО РАЗТОВАРВАНЕ. МОНОЛИТЕН ГОФРИРАН КОШ.
РЕМАРКЕТО Е С ЦЕНТРАЛНО РАЗПОЛОЖЕНИЕ НА ОСИТЕ И ТВЪРД ТЕГЛИЧ .

РЕКОНСТРУИРА УПОТРЕБЯВАНИ  РЕМАРКЕТА, ТЕГЛЕНИ В МИНАЛОТО ОТ К700 , Т150, ИФА, ШКОДА И ДР. 

ОЧАКВАМЕ ВИ  НА ТЕЛЕФОНИ: 0888 753 146 ;0888 595 062 и 058/605 567


